ДИЛЕРСКИЙ КОНТРАКТ № _______                                                                                                                                                              
г.  Орша                                                                                          

                  

__.__.2012г.

Филиал «Комбинат ЖБИК» ОАО «Оршанский строительный трест № 18», именуемое в дальнейшем «Доверитель», в лице директора Романенко Сергея Федоровича, действующего на основании Устава, с одной стороны, и __________________________________________________________________________________, именуемое в дальнейшем «Дилер», в лице _______________________________________ действующего на основании ______, с другой стороны, заключили настоящий контракт о нижеследующем:

1.  НАЗВАНИЕ И ПРЕДМЕТ ПРЕДСТАВИТЕЛЬСТВА.

1.1. __________________________________________ имеет право представляться как «Дилер» «Доверителя».

1.2. Регион представительства – Российская Федерация.
1.3. Предметом представительства является производственная и сбытовая программа «Доверителя» по производимой им продукции, в частности: 
     а) плиты перекрытий пустотного настила;
     б) 
2.  ОБЯЗАННОСТИ «ДИЛЕРА».

«Дилер» обязуется:

2.1. Предлагать продукцию «Доверителя» в регионе представительства и извещать «Доверителя» обо всех обстоятельствах, которые имеют значение для продажи продукции «Доверителя».

2.2. Реализовывать продукцию «Доверителя» по ценам и условиям, определяемым самостоятельно. 

2.3. Нести расходы, связанные с изучением рынка.
2.4. Согласовывать с Заводом все самостоятельно разработанные рекламные материалы, содержащие его фирменный знак.
2.5. Организовывать получение информации от конечных потребителей по претензиям,  
информировать «Доверителя» обо всех проблемах качества изделий, выявленных в процессе эксплуатации, с целью оперативного улучшения потребительских свойств и повышения конкурентоспособности изделий «Доверителя».

2.6. Самостоятельно и вместе с представителями «Доверителя» посещать покупателей и активно участвовать в изучении рынка, вносить предложения по расширению номенклатуры выпуска продукции.
2.7. Извещать «Доверителя» о наблюдаемых и важных событиях, происходящих  на рынке по товарам «Доверителя», а также о публикуемых данных о режиме внешней торговли и т.п.
2.9. Извещать «Доверителя» о выявленных нарушениях его прав (патентных, на торговый знак и т.д.), недобросовестной конкуренции и других неблагоприятных факторах.

2.10. В процессе исполнения настоящего контракта «Дилер» обязуется приобретать у «Доверителя» продукцию по ценам и на условиях, оговоренных в отдельно заключённых контрактах в следующих объемах:

- плиты перекрытия пустотного настила на сумму не менее  __2 000 000__ российских рублей за отчетный период.

Стороны пришли к соглашению, что за отчётный период принимается период, равный  одному календарному месяцу, начиная с даты отгрузки.

2.11. От имени «Доверителя» принимать все заказы на товары, которые являются предметом представительства.

2.12. Не позднее 25 числа текущего месяца передает «Доверителю» ориентировочную заявку на следующий месяц. Корректировка заявки на следующий месяц возможна до 30 числа текущего месяца.

3.  ОБЯЗАННОСТИ «ДОВЕРИТЕЛЯ».

«Доверитель» обязуется:

3.1. Обеспечивать право на реализацию продукции  на территории Российской Федерации с выдачей  соответствующих сертификатов, свидетельств и информационных писем, подтверждающих статус и полномочия Дилера.
3.2. Выдавать счета-фактуры, предоставлять  Дилеру  необходимую техническую  и консультационную помощь.
3.3. В сроки, согласованные сторонами, предоставлять Дилеру продукцию в соответствии с оформленными документами.

3.4. Письменно уведомлять Дилера об изменении цен,   параметров на   выпускаемую продукцию в течение 5 (пяти) дней с момента принятия соответствующего решения.
3.5. Предоставлять «Дилеру» рекламный материал.
3.5. Незамедлительно извещать «Дилер» об  изменении  режима  внешней торговли в своей стране.

4. ПРОЦЕДУРА ВЗАИМНЫХ РАСЧЁТОВ.

4.1. Продукция  «Доверителя» поставляется «Дилеру» по заключенным договорам поставки.

4.2. «Дилер» от своего имени заключает договоры на поставку и продает продукцию «Доверителя» третьим лицам с оплатой продукции на счёт «Дилера».

4.3. «Дилер» получает продукцию «Доверителя» согласно заявке, договору или иным образом оформленному соглашению по ценам и на условиях, объявленных на момент подтверждения заявки или соглашения.

4.4. «Дилер» рассчитывается с «Доверителем» путём платежей согласно счету-фактуре или протокола согласования цен  «Доверителя».

4.5. Отгрузка продукции «Доверителем» в адрес, указанный «Дилером», производится в соответствии с согласованным графиком отгрузки после подтверждения заявки или, в случае предварительной оплаты, после совершения «Дилером» платежа по требованию «Доверителя». 

6. РАСХОДЫ НА РЕКЛАМУ.

6.1. Все расходы на рекламу, например, на объявления в ежедневных и периодических изданиях, по радио, телевидению, а также расходы по участию в ярмарках и выставках несёт «Дилер» или совместно «Доверитель» и «Дилер»  по отдельным дополнительным соглашениям, оформленным в виде договоров, подписанных уполномоченными на то представителями обеих сторон.

6.2. По взаимному соглашению «Доверитель» предоставляет «Дилеру»  образцы продукции и различные материалы.

7. СРОК ДЕЙСТВИЯ КОНТРАКТА.

7.1. Срок действия контракта до 31.01.2013г.

7.2. При отказе от контракта «Доверитель» должен дать возможность «Дилеру»  завершить начатые сделки, а также сделки, начатые в течение отказного срока.

7.3. Если прекращение данного контракта произошло по вине одной из сторон, другая сторона имеет право на возмещение ущерба и упущенной выгоды по общим правилам обязательного права.

8.  РАЗРЕШЕНИЕ СПОРОВ.

8.1. Споры, которые могут возникнуть из данного контракта или в связи с ним, стороны будут пытаться разрешать по договорённости.

8.2. Если стороны не смогут достичь компромисса, спор рассматривается в установленном Законом порядке в Хозяйственном суде Витебской области Республики Беларусь в соответствии с законодательством Республики Беларусь.

9. ВСТУПЛЕНИЕ КОНТРАКТА В СИЛУ.

9.1. Данный контракт вступает в силу после его подписания обеими сторонами.

9.2. Датой вступления контракта в силу считается дата его подписания.
9.3. Факсимильные или электронные копии контракта и дополнений к нему считаются действительными.

10.  ИЗМЕНЕНИЯ И ДОПОЛНЕНИЯ К КОНТРАКТУ.
10.1. Изменения контракт и дополнения к нему могут вносится только в письменном виде и только те, которые стороны составили по взаимной договорённости в письменном виде.

10.2. Письменными считаются и договорённости между представителями сторон, достигнутые путем обмена телеграммами или телексами.

11. ЮРИДИЧЕСКИЕ АДРЕСА И РЕКВИЗИТЫ СТОРОН.

«ДОВЕРИТЕЛЬ»: 
«ДИЛЕР»: 
____________________________________________
____________________________________________

___________________________________________

«ДОВЕРИТЕЛЬ»                                                                    «ДИЛЕР»

_______________                                                         ________________

               ()


                                       (____________)

М.П.                                                                                     М.П.         
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